KiSS, pleno optimismo
tras su adquisicién
por Cisco

KiSS Technology, uno de los fabricantes daneses lideres de reproductores DVD y
receptores para DVB, fue adquirido el pasado mes de julio por la multinacional
Cisco Systems. Una operacion que sin duda estd ya dejandose sentir con fuerza,

y para bien, en los objetivos y lanzamientos de la filial espanola.

iSS Technology venia desarrollando su activi-
Kdad en cuatro areas clave de negocio: solu-

ciones DVD, pantallas de plasma y monitores
TFT, soluciones DVB y distribucion de productos
KiSS Pla. -' multimedia.
Tras la compra por parte de Cisco y en plena fase
de transicion, en estos momentos KiSS persigue
para sus productos unas prestaciones y disenos
diferenciadores y sin cables, bajo el denominador
comun de brindar a los consumidores espafnoles

Los dos objetivos
fundamentales para KiSS
en este momento son
posicionarse como marca y

Miguel Angel Bullén, Director de Ventas el ca nal reiqiler
de Espana y Portugal de KiSS Technology




soluciones y capacidades de ocio digital, faciles y
listas para usar Segun explica Miguel Angel Bullon,
“al crecer, necesitamos un aumento de apoyo a nivel
local. Las marcas taiwanesas eran tal competencia
que fue necesario realizar un producto diferenciador.
Hasta hace cinco meses nuestra mayor presencia era
en el canal de informatica. Actualmente, posicionarnos
como marca y el canal retailer es nuestro objetivo
fundamental”.

Mas marketing y desarrollo

La compania estadounidense Cisco Systems anuncio a
finales de abril que las negociaciones para adquirir KiSS
Technology A/S se habian cerrado satisfactoriamente.
Segun los términos del acuerdo, Cisco ha pagado
aproximadamente 61 millones de ddlares por KiSS, en
una operacion que estara ya plenamente concluida en
enero de 2006.

De cara al mercado espanol, esta operacion supone
para KiSS una mayor capacidad de marketing y desa-
rrollo, asi como de lanzamiento de novedades. “En los
ultimos anos introduciamos cuatro referencias anuales
nuevas, y en el proximo seran doce”.

Y es que Kiss es mas gue un grabador DVD. ‘Al usuario
final le podemos dar una solucion completa y por eso
Cisco ha pagado 61 millones de ddlares por la empresa,
y ademas en una operacion rapida, de seis meses. Cisco
sabe que tiene que entrar en el mercado multimedia
y por eso ha decidido comprar a uno de los lideres en
este area”.

Los mayoristas UMD y GTl continuaran como distribui-
dores de los productos KiSS en nuestro pais. “Es una
de las partes que se quedan como estaban. Aunque
ahora hay muchos mas mayoristas que desean trabajar
con nosotros, como es légico”.

Rentabilidad para el PDV

Optimista de cara a las posibilidades que ofrece ac-
tualmente el mercado, Bullén cree gue habra una gran
revolucion en poco tiempo. “Ya no hay ningun operador

que no ofrezca un router y la conectividad en un hogar
ya es un hecho. Incluso, actualmente, la gente busca
diseno en la electronica”.

De cara al punto de venta, “vender KiSS no sdlo es
sencillo, sino rentable, ya que existe margen para el
distribuidor”.

Ademéds, “la Television Digital Terrestre sera uno de
los focos, en tres meses, cuando se haya analizado su
primer recorrido, de cara a promociones. También nos
centraremos en el punto de venta porque el mercado
necesita que se le explique esta nueva tecnologia”.
Por lo que respecta a producto, “en alta definicion saca-
mos el DPG0OO0, el primer reproductor DVD compatible
con este sistema. El segundo es la TOT, donde lanzamos
un sintonizador. Y el tercero seran los servicios bajo
demanda: personalizaremos cualquier contenido que
podamaos tener”.

Hogar digital

Asimismo, parece que vamos por buen camino hacia el
hogar digital. “Si, hay que dar un mensaje claro sobre
la utilizacion del hogar digital. La domdtica esta bien,
pero se usa poco. Lo que realmente sirve es la conec-
tividad como la telefonia IP y la video vigilancia”.

No obstante, aun es algo complicado, sobre todo para
las personas mayores. Por eso se busca la sencillez.
“Por ejemplo, con Linksys puedes crear seguridad en
la red con sdlo apretar un boton”.

En relacion a la tecnologia para decodificador ima-
genes en movimiento en que estd trabajando la fir-
ma, “hemos estado ligados a los lideres y somos la
compania que mas opciones ofrece en compresores
de video”.

Por dltimo, Bullén avanza: ‘Ahora somos una mul-
tinacional, por lo que cabe prever nuevas compras
en un futuro. De momento, Cisco Systems acaba
de adquirir la empresa norteamericana Technology
Atlanta por 6.900 millones de ddlares, en lo que
representa una seria apuesta por parte del grupo
para introducirse en el saldn de los consumidores a
traves de la television sobre IP (IPTV]”. 1
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